
易事特数字孪生报价背后的价值逻辑

最近，不少同行和客户都在询问易事特数字孪生报价的事情。坦白讲，阿拉看到这个问题，第一反应不是去关心一
个具体的数字，而是思考这背后反映出的行业趋势——大家开始关注全生命周期的管理价值，而不仅仅是初期的硬
件成本了。这恰恰说明，我们的行业正在从“卖设备”向“卖服务”和“卖确定性”进行深刻的转型。
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　　现象很清晰：随着储能项目，尤其是通信基站、边缘计算站点这类关键设施的大规模部署，传统的

运维模式遇到了瓶颈。一个位于高海拔或者炎热沙漠的站点，出现性能波动，工程师难道每次都千里迢

迢赶过去？这成本和时间都耗不起。这就是“现象”。而“数据”告诉我们，根据行业分析，优秀的预

测性维护策略可以将意外停机减少高达75%，并将维护成本降低近30%。这些节省下来的费用，往往远超

任何单一软件的初始投入。

　　这里，我想分享一个我们海集能的实践案例。作为一家从2005年就开始深耕新能源储能的高新技术企

业，我们在站点能源领域遇到过大量类似的挑战。我们的南通基地负责定制化系统设计，就曾为东南亚

某群岛的通信基站项目，打造了一套光储柴一体化方案。那些站点分散、环境湿热，传统巡检几乎不可

能。当时，我们就引入了类似数字孪生的理念——为每个物理站点创建一个虚拟镜像。

　　实时镜像：通过传感器，电池SOC（荷电状态）、PCS运行参数、光伏出力、环境温湿度等数据实时

同步到虚拟模型。

 

预测分析：模型基于历史数据和算法，预测电池容量衰减趋势，并在效率下降至临界点前发出维护预警

。

 

模拟验证：在虚拟环境中模拟台风或连续阴天等极端场景，提前验证系统配置的鲁棒性，优化控制策略

。

　　结果是，客户站点的供电可靠性提升了40%，柴油发电机的备用启动次数减少了超过60%。这个“案

例”生动地说明，为数字孪生这类能力付费，本质是为“能源保障的确定性”和“长期运营的经济性”

买单。它把不可见的风险，变成了可见、可管、可优化的数据流。

　　那么，回到“易事特数字孪生报价”这个话题，我的“见解”是，你需要解构这份报价单。它不应

该只是一个软件授权费。它至少应该包含几个层次：

　　层次

    对应价值
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    关键问题

　　基础建模与接入

    实现物理系统的数字化映射，看得见

    模型精度如何？支持哪些设备协议？

　　数据分析与诊断

    从“看见”到“看清”，识别潜在问题

    算法针对储能系统优化过吗？诊断规则库是否丰富？

　　预测与优化控制

    从“事后应对”到“事前干预”，主动管理

    能否与EMS（能源管理系统）联动，实现策略下发？

　　海集能在连云港的标准化生产基地，以及我们的全产业链整合能力，让我们深刻理解从电芯到系统

集成的每一个细节。这种理解必须被注入到数字孪生模型中，否则它就是无本之木。一个优秀的数字孪

生，其核心知识库必须来源于深厚的行业积淀（如IEA对储能价值的论述），以及对设备长期运行特性的

把握。我们为全球客户提供“交钥匙”方案，这个“钥匙”在今天，越来越像一把打开数据世界大门的

虚拟钥匙。

　　所以，当你下次看到一份数字孪生的报价时，不妨问问自己：这份报价，是在为我购买一个昂贵的

“3D模型观看器”，还是在为我构建一个能够持续降本增效、保障能源安全的“虚拟资产运营中心”？

真正的价值，永远在于后者。对于未来海量、分散的站点能源设施，你认为，除了数字孪生，还有什么

技术能成为运维人员的“千里眼”和“顺风耳”？

　　——

来源: https://www.solartekno.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://www.solartekno.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

